Key Account Manager (m/w/d) - Strategic B2B
Accounts | Industrieumfeld

In dieser Position Ubernimmst du die Verantwortung fir eine ausgewahlte Gruppe internationaler Key Accounts
(5-7 Kunden) im industriellen B2B-Umfeld. Dein Fokus liegt auf der nachhaltigen Entwicklung dieser Kunden
durch ein tiefes Verstandnis ihrer Geschaftsmodelle, Herausforderungen und Potenziale. Dabei steuerst du
deine Accounts zentral aus Deutschland und arbeitest eng mit internen sowie externen Stakeholdern
zusammen.

Herchenbach Industrial Buildings ist groRRartig! 100+ Jahre Erfolgsgeschichte,

160 Herchenbacher in 10 europaischen Landern und in einer krisensicheren Branche. Wir sind einer der
europaweiten MarktfUhrer in unserem Segment und weitere Kontinente stehen auf der Agenda. Dass wir

ein ziemlich guter Arbeitgeber sind, sagen nicht nur wir Recruiter: 91 % unserer Mitarbeitenden haben dies in
der anonymen People Survey 2025 bestatigt.

Und weil3t Du was? Wir lieben Fehler, um daraus zu lernen. Wir lieben KPIs, um uns kontinuierlich zu verbessern.
08/15 kann jeder, wir haben Spal3 an Top-Performance und Teil unserer DNA ist das gemeinsame Spielen um
den Champions-League-Titel. Wichtig: Respekt bleibt dabei nicht auf der Strecke, im Gegenteil. Wir brauchen
starke Teamplayer flr unser Key-Account Team.

Wozu brauchen wir DICH?
¢ Du entwickelst einen tiefen strategischen Blick auf deine Accounts. Dabei erfasst du die Marktgegebenheiten
sowie die zentralen Entscheidungswege, um sie vorausschauend zu steuern.

¢ Du analysierst bereits umgesetzte Projekte Uber die gesamte Customer Journey und skalierst sie innerhalb
des Accounts.

¢ Du setzt das CRM gezielt ein, um Kundeninformationen zu bindeln und stitzt dich bei der Account-
Entwicklung voll auf deine strategische Expertise.

¢ Du stellst sicher, dass jeder Austausch mit deinen Kunden, ob remote oder vor Ort, einen echten Mehrwert
bietet und die Kundenbeziehung nachhaltig starkt.

e Und: Du arbeitest eng an GroRBprojekten mit den internen Abteilungen, wie Engineering, Einkauf und
Projektmanagement zusammen, weil die besten Lésungen nie im Alleingang entstehen.

Welchen Spielertyp brauchen wir?

e 3-5+ Jahre Erfahrung im B2B-Umfeld, idealerweise im Key Account Management

Erfahrung in einem industriellen Umfeld (z.B. Automotive)

Du bist kein klassischer Vertriebler, sondern eher ein strategischer Key Account Manager, der durch Substanz
und analytisches Denken Uberzeugt.

Du verstehst komplexe Zusammenhange schnell und stellst die richtigen Fragen

¢ Du kommunizierst sicher auf Augenhdhe mit Entscheidern und flhrst Gesprache mit inhaltlicher Tiefe



¢ Du legst Wert auf nachhaltige Ergebnisse statt kurzfristiger Abschllsse

¢ Reisebereitschaft und aktive Betreuung internationaler Kunden - auch auf Englisch

Das erwartet dich bei uns

Wir erwarten viel Eigenverantwortung. Und bieten Dir zeitliche Flexibilitat sowie eine gute Mischung aus Office-
Arbeit in Hennef und Remote zu Hause. Und naturlich darfst Du von uns als gutem Arbeitgeber erwarten: 30
Tage Urlaub, Herchenbach Campus, Dienstfahrzeug auch zur privaten Nutzung, Top Onboarding, einladende
Pausenraume usw. Du bringst uns mit einer guten Portion Humor zum Lachen und verzlckst uns mit einem
leckeren Kuchen an Deinem ersten Arbeitstag.

Unsere Talent Acquisition Managerin Vasiliki Dimitriadou freut sich auf deine Bewerbung, am besten mit ein
paar personlichen Satzen zu deiner Motivation, Gehaltsvorstellung und dem frihestmdoglichen Starttermin.
Worauf wartest Du?

Jetzt bewerben
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Herchenbach Industrial Buildings GmbH | HumperdinckstraRe 1, 53773 Hennef
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https://herchenbach-industrial.onlyfy.jobs/application/apply/vuejgepm1b4766e7h5j7hko0l0py6yf
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